
รุกไกลตลาดโลก
โอกาส SMEs ไทย

วราสิทธิ์ สุขมาก
นักวิชาการพาณิชย์ชำนาญการ

กรมส่งเสริมการค้าระหว่างประเทศ



วิสัยทัศน์

กิจกรรมอบรม/สัมนา โดยสถาบัน NEA มุ่งเน้นการพัฒนาเพื่อยกระดับทักษะเดิม (upskill)
การสร้างทักษะใหม่ (reskill) และส่งเสริมการเรียนรู้ เทคโนโลยีใหม่ ๆ (new skill)

1.พัฒนาศักยภาพผู้ประกอบการ (People)

“ความสามารถในการแข่งขันด้านการค้า
ระหว่างประเทศของไทยเป็น 1 ใน 5 ของ

เอเชียภายในปี 2570”

พันธกิจ 4 ด้าน (3P + 1S) 

2.สร้างมูลค่าเพิ่มแก่สินค้า/บริการ (Product)

3.ขยายช่องทางการตลาด (Place)

4.บริการข้อมูลทางการค้า (Service)

กิจกรรมส่งเสริมการเพิ่มมูลค่าสินค้าด้วยแบรนด์ (Brand) นวัตกรรม (Innovation)
และการออกแบบ (Design) ให้สอดคล้องกับแนวโน้มความต้องการของตลาดโลก

อาทิ จัดงานแสดงสินค้าในประเทศไทย เข้าร่วมงานแสดงสินค้าในต่างประเทศ จัดคณะผู้แทน
การค้าไปเจรจาธุรกิจในต่างประเทศ จัดกิจกรรมส่งเสริมการตลาดผ่านช่องทางออนไลน์ เป็นต้น

ผ่าน DITP One Mobile Application/ 1169 DITP Call center/ ระบบข้อมูลทางการค้า
DITP Business AI



รุกไกลตลาดโลก
โอกาส SMEs ไทย

ผลสรุปภาพรวม (ตั้งแต่ปี 2556)
มูลค่าทางเศรษฐกิจ (ล้านบาท) ผู้ประกอบการ SMEs (ราย) กิจกรรม (งาน)

25,000 8,000 2,000



Portfolio 02 Portfolio 03

สิทธิพิเศษเฉพาะ
SMEs เท่านั้น

CHANCES CHOICES CHANGES

โอกาส SMEs ไทย

สามารถเลือก
กิจกรรมเองได้

เข้าร่วมกิจกรรมได้
ทุกประเทศทั่วโลก

ใช้สิทธิ์ได้ถึง 6 ครั้ง
ในแต่ละกลุ่มกิจกรรม

ครอบคุลมทั้ง
ออฟไลน์และออนไลน์

สนับสนุนทุกกลุ่ม
สินค้า/บริการ



มีสิทธิ์ขอรับการสนับสนุนได้ 6 ครั้ง ในแต่ละกลุ่มกิจกรรม

Overseas
Trade Fair

Business
Opportunities &

Partnership (BOP)

Virtual
Exhibition

Cross-Border
e-Commerce

วงเงินสนับสนุน
200,000 
บาท/ครั้ง

วงเงินสนับสนุน
50,000

บาท/ครั้ง

วงเงินสนับสนุน
100,000
บาท/ครั้ง

วงเงินสนับสนุน
200,000 
บาท/ครั้ง

*ค่าใช้จ่ายที่สนับสนุน อาทิ ค่าพื้นที่เปล่า ค่าคูหามาตรฐาน ค่าคูหามุม ค่าสมัครเข้าร่วมงาน/กิจกรรม ค่าตกแต่งและอุปกรณ์พื้นฐาน
ค่าประกันภัยในงาน ค่าไฟฟ้า ค่าดูแลสิ่งแวดล้อม ค่าประชาสัมพันธ์ ค่าสมาชิก ค่านำเสนอขายสินค้า ค่าการตลาด เป็นต้น



สมัครผ่านเว็บไซต์ www.smesproactive.ditp.go.th

คณะกรรมการฯ พิจารณาอนุมัติ และแจ้งผลให้ผู้ประกอบการทราบ

ผู้ประกอบการเข้าร่วมกิจกรรมที่สมัครไว้ และนำส่งใบเสร็จพร้อมหลักฐานเพื่อขอเบิกจ่าย

ตวจสอบความถูกต้องของเอกสารและแจ้งให้ผู้ประกอบการรับเงินสนับสนุน

ขั้นตอนการสมัครเข้าร่วมกิจกรรมขั้นตอนการสมัครเข้าร่วมกิจกรรมขั้นตอนการสมัครเข้าร่วมกิจกรรม



ตรวจสอบคุณสมบัติ

               1.ผ่านการฝึกอบรมหลักสูตรที่ทางโครงการรับรอง (Qualified Training List: QTL)

               2.เคยเข้าร่วมกิจกรรมส่งเสริมการค้าระหว่างประเทศที่ DITP เป็นผู้จัด

               กิจกรรมกลุ่ม Cross-Border e-Commerce ใช้เพียงข้อ 1

เคยส่งออก (มูลค่าการส่งออก
เฉลี่ยย้อนหลัง 3 ปี ไม่เกิน 500
ล้านบาท/ปี)

เป็นนิติบุคคลจดทะเบียนกับกรม
พัฒนาธุรกิจการค้า

เป็นผู้ประกอบการSMEsไทย

เป็นสมาชิกสภาหอการค้าฯ /
สภาอุตสาหกรรมฯ / 
สภาผู้ส่งสินค้าทางเรือฯ

เป็นสมาชิกกรมส่งเสริมการค้า
ระหว่างประเทศ (DITP)

เป็นสมาชิก Thaitrade.com
(เฉพาะกิจกรรมกลุ่ม 
Cross-Border e-Commerce)

หาก
ยังไม่เคย
ส่งออก



ตัวอย่างหลักสูตร
ที่โครงการฯ รับรอง 

(Qualified Training List: QTL)
NEA

(DITP)

สภาอุตสาหกรรมฯ

EXIM Bank
ผู้ส่งออกอัจฉริยะ: Smart Exporter
ความรู้เบื้องต้นในการประกอบธุรกิจส่งออก
ต้นกล้า ทูโกล
From Gen Z to be CEO
ครบเครื่องเรื่องการค้าออนไลน์
Young Exporter from Local to Global
เกษตรทันสมัย พาณิชย์ขายให้ ออนไลน์ทั่วโลก 

Modern Exporter
Global Exporter

SMEs Shift up to Gobal



ปฏิทิน
การรับสมัคร

https://smesproactive.ditp.go.th 



Cross
-Borde

r

e-Com
merce

ระบบจะเปิดให้กรอกแบบประเมินผล 3 เดือน หลังจากวันที่ได้รับอนุมัติให้เริ่มเปิดร้าน และผู้ประกอบการต้องยื่นเบิกจ่ายให้แล้วเสร็จภายใน 45 วัน



https://smesproactive.ditp.go.th 











ขั้นตอนการสมัคร

ชื่อบริษัท
ชื่อแพลตฟอร์ม/ งาน

ชื่อผู้จัดงาน (Organizer)

วันที่ร่ วมกิจกรรม

ข้อควรระวัง

ช่วงการเปิดหน้าร้าน/ เข้าร่วมกิจกรรม

เปิดหน้าร้าน/ เข้าร่วมกิจกรรมตามช่วงระยะเวลาที่ได้รับการอนุมัติ
เก็บหลักฐานรูปถ่ายการเข้าร่วมกิจกรรม

ส่งเอกสารภายในระยะเวลาที่กำหนด
ยื่นผ่านระบบ ส่งต้นฉบับให้สภา
ใบสำคัญต่าง ๆ ออกโดยผู้จัดงานที่ได้รับอนุมัติ

ขั้นตอนการขอเบิกจ่าย





ช่องทางการติดต่อ
สอบถามข้อมูล
โครงการ

smesproactive.ditp.go.th

SMEs Pro-active by DITP



Thank You


